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QSC AUF EINEN BLICK

01.04.-30.06. 01.01.-30.06.
2003 2002

Alle Angaben in Millionen EUR
Umsatz 55,8 21,5
Bruttoergebnis 2,1 -9.8
EBITDA -17,2 -31,2
EBIT -35,6 -48,4
Fehlbetrag -34,0 -47,6
Ergebnis je Aktie ' (in EUR) -0,34 -0,47
Investitionen 3,3 5,7
Eigenkapital 114,62 145,33
Bilanzsumme 158,32 194,63
Eigenkapitalquote (in %) 72,42 74,73
Liquiditat 68,12 87,6°
Kurs zum 30.06. (in EUR) 1,69 0,67
Anzahl der Aktien zum 30.06. 105.012.014 | 105.008.714
Marktkapitalisierung zum 30.06. 1775 70,4
Mitarbeiter zum 30.06. 392 306




ANHALTENDE ERGEBNISVERBESSERUNG IJI.I IM ZWEITEN QUARTAL 2003 REDUZIERTE
@I SC IHREN VERLUST AUF EBITDA-BASIS UM MEHR ALS 50 PROZENT AUF -7,2 MILLIONEN EUR
(@2 2002: -14,9 MILLIONEN EUR). DIE DEUTLICHE VERBESSERUNG LASST SICH VOR ALLEM AUF
DAS UNVERMINDERTE WACHSTUM IM FIRMENKUNDEN- UND PROJEKTGESCHAFT ZURUCKFUHREN.
DIESES WACHSTUM WIRKTE SICH AUCH POSITIV BEIM UMSATZ AUS: ER STIEG IM QUARTALSVERGLEICH
UM 136 PROZENT AUF 28,3 MILLIONEN EUR (@2 2002: 12,0 MILLIDNEN EUR).

CASHFLOW BREAK-EVEN FRUHER ALS GEPLANT l.llJ ZUM NEUNTEN MAL IN FOLGE
REDUZIERTE @SC DEN ABFLUSS LIQUIDER MITTEL IM QUARTALSVERGLEICH: IM ZWEITEN QUARTAL
LAG ER BEI -8,6 MILLIONEN EUR NACH -10,9 MILLIONEN EUR IM ERSTEN QUARTAL 2003.
ANGESICHTS DIESER KONTINUIERLICHEN REDUZIERUNG PLANT QSC JETZT DAS ERREICHEN DES
BREAK-EVEN AUF CASHFLOW-BASIS BEREITS IM VERLAUF DES ERSTEN HALBJAHRES 2004.

RASANTER KURSANSTIEG IJIJ AUCH IM ZWEITEN QUARTAL 2003 zAHLTE DIE QSC-AKTIE
ZU DEN TOP-PERFORMERN IM PRIME STANDARD: DER KURS STIEG UM 182 PROZENT AUF 1,69 EUR.
IM ERSTEN HALBJAHR 2003 VERVIERFACHTE SICH DER KURS SOGAR. MIT EINER MARKTKAPITA-
LISIERUNG VON RUND 230 MILLIONEN EUR PER 3 1. JuLl 2003 zAHLT @SC MITTLERWEILE ZU DEN
30 HOCHSTKAPITALISIERTEN TECHNOLOGIEWERTEN IM PRIME STANDARD.




Dr. Bernd Schlobohm Gerd Eickers Markus Metyas Bernd Puschendorf

Vorstandsvorsitzender Vorstand Kundenservice, Vorstand Finanzen, Vorstand Vertrieb und
Strategie und Technik Auftragsmanagement Personal und Recht Marketing

und Regulierung

Liebe Aktiondrinnen und Aktionare,

ungeachtet der schwachen Gesamtkonjunktur in Deutschland entwickelten sich die Geschaf-
te der QSC AG im zweiten Quartal 2003 weiterhin gut. So gut, dass wir Mitte August unsere
Prognosen aus dem Februar fur das laufende Geschaftsjahr anheben konnten. Wir planen
nun einen Jahresumsatz von mehr als 115 Millionen EUR, unsere bisherige Planung ging von
105 bis 115 Millionen EUR aus. Der erwartete Jahresverlust auf EBITDA-Basis dirfte besser
als -25 Millionen EUR ausfallen, bislang erwarteten wir ein negatives Jahresergebnis auf
EBITDA-Basis zwischen -25 und -30 Millionen EUR. Friher als beim Borsengang im April 2000
geplant, wollen wir den Break-Even auf Cashflow-Basis bereits im Verlauf des ersten Halb-
jahres 2004 erreichen.

Diese Fortschritte sind Ergebnis unserer klaren Positionierung als integrierter Tele-
kommunikationsanbieter fir Geschaftskunden. Der Umsatzsprung im zweiten Quartal 2003
um 136 Prozent auf 28,3 Millionen EUR resultiert im Wesentlichen aus dem unverandert hohen
Wachstum im Firmenkunden- und Projektgeschaft. Sowohl Konzerne als auch Mittelstandler
erkennen, dass sie mit qualitativ hochwertigen DSL-Leitungen teure Standleitungen ersetzen
und auf Breitbandbasis leistungsstarke virtuelle private Netzwerke (VPNs) aufbauen konnen.

Entscheidend fiir die Akzeptanz von QSC ist die Tatsache, dass wir als einer von weni-
gen Dienstleistern bundesweit Uber ein eigenes DSL-Netzwerk verfigen. QSC kann so die
erforderlichen hohen Bandbreiten und Qualitatsstandards gewahrleisten, auf die Unternehmen
heute angewiesen sind. Die Performance ihrer VPNs kdnnen QSC-Grof3kunden seit Anfang
Juli selber Uberpriifen. Mit unserer webbasierten Uberwachungsfunktion QSC Scout bieten
wir maximale Transparenz und demonstrieren so die permanent hohe Qualitat unseres
Netzwerkes.

Gerade im Netzwerkbereich fihrt die Integration von Ventelo zu erheblichen Synergien.
Infolgedessen konnte QSC ihr positives Bruttoergebnis von 0,5 Millionen EUR im ersten Quartal
auf 1,6 Millionen EUR im zweiten Quartal 2003 steigern. QSC verfiigt heute Uber ein bundes-
weit einheitliches, leistungsstarkes Netzwerk fir Sprach- und Datenkommunikation. Auch
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uber die Netzebene hinaus wachsen Ventelo und QSC schneller als geplant zu einem gemein-
samen Unternehmen zusammen, was sich bereits heute in einer deutlichen EBITDA-Verbes-
serung niederschlagt.

Die rasche Annaherung an den Break-Even auf EBITDA-Basis resultiert zudem aus
der Konzentration von QSC auf margenstarke Marktsegmente sowie den Erfolgen unseres
strikten Kostenmanagements. Die konsolidierten Marketing- und Vertriebsaufwendungen
lagen im zweiten Quartal 2003 mit 5,1 Millionen EUR 38 Prozent niedriger als noch im Vor-
jahresquartal. Potenzielle VPN-Kunden spricht unser Key-Account-Management heute zu-
meist direkt an. Zusatzlich nutzen wir insbesondere Online-Medien zur effizienten Ansprache
interessanter Kundengruppen und erganzen diese Aktivitaten durch intensive Pressearbeit.

Auf ein breites Medienecho stieffen im zweiten Quartal unter anderem unsere Ankdiin-
digung, Preselection-Tarife im Ortsnetz anzubieten, sowie der vorzeitige Abschluss des Roll-
Out von QSC-Voice. Unser digitales Sprachprodukt auf DSL-Basis ist bereits heute in allen
QSC-Stadten verflgbar.

Auf der Hauptversammlung im Mai 2003 in K&éln haben wir Ihnen, liebe Aktiondrinnen
und Aktionare, bereits angeklndigt, dass wir unseren Aufsichtsrat in Kiirze mit einem qua-
lifizierten Mitglied komplettieren mochten. Seit Ende Juli verstarkt der Geschaftsfihrer der
Motorola GmbH Deutschland, Norbert Quinkert, den Aufsichtsrat der QSC. Der erfahrene
Manager verflgt Uber ein tiefes Verstandnis fir die komplexen Anforderungen von Grof3kun-
den im IT-Bereich und erganzt mit diesem Wissen unsere Kompetenz auf diesem Feld ideal.

Unsere Positionierung als integrierter Telekommunikationsanbieter fiir Geschaftskunden
honoriert der Kapitalmarkt in wachsendem Maf. Die Anzahl der Anfragen in- und auslandi-
scher Investoren steigt splrbar und wir raumen den Investor-Relations-Aktivitdten entspre-
chend hohe Bedeutung ein. Mittelfristiges Ziel bleibt die Aufnahme in den deutschen Techno-
logie-Leitindex TecDax; die Notierung im Nemax 50 seit dem 23. Juni 2003 ist ein wichtiger
Schritt dorthin.

Die Kursentwicklung der vergangenen Monate motiviert das gesamte QSC-Team. Wir
wissen aber, dass wir uns das Vertrauen der Kapitalmarkte Quartal fir Quartal hart erarbeiten
mussen. Investoren messen QSC an ihren operativen Ergebnissen und der Erfillung ihrer
Prognosen. Das nachste Ziel ist der Break-Even auf EBITDA-Basis - diesen wollen wir im
Verlauf des vierten Quartals 2003 erreichen.

Koln, im August 2003

|hr Vorstand der QSC AG



Positive Geschaftsentwicklung erlaubt Anhebung der Prognosen '+ Das unveranderte Wachs-
tum im margenstarken Firmenkunden- und Projektgeschéft sowie die rasche Hebung der
Synergien in Folge des Ventelo-Erwerbs fiihrten im zweiten Quartal 2003 zu einer deutlichen
Ergebnisverbesserung. Gegeniber dem zweiten Quartal 2002 halbierte sich der EBITDA-Verlust,
gegeniber dem ersten Quartal 2003 reduzierte er sich um 28 Prozent auf -7,2 Millionen EUR.
QSC erhohte Mitte August angesichts dieser Entwicklung, trotz auBBerst schwacher
Konjunktur in Deutschland, ihre im Februar abgegebenen Prognosen fiir das laufende Geschafts-
jahr. Das EBITDA-Ergebnis diirfte danach besser als -25 Millionen EUR ausfallen, der Um-
satz durfte mehr als 115 Millionen EUR betragen. Friher als urspriinglich geplant, erwartet
QSC jetzt das Erreichen des Break-Even auf Cashflow-Basis bereits im ersten Halbjahr 2004.

Umsatzsprung im zweiten Quartal 2003 #+ QSC steigerte ihren Umsatz im zweiten Quartal
2003 um 136 Prozent auf 28,3 Millionen EUR (Q2 2002: 12,0 Millionen EUR]. Im ersten Halbjahr
2003 belief sich das Umsatzwachstum auf 160 Prozent — von 21,5 Millionen EUR in den ersten
sechs Monaten 2002 auf 55,8 Millionen EUR. Neben dem Konsolidierungseffekt aus der Ventelo-
Akquisition trug vor allem der hohe Zuwachs im Firmenkunden- und Projektgeschaft zu diesem
Anstieg bei. Unternehmen jeder Gréf3enordnung setzen zunehmend auf die Losungskompetenz
von QSC und vertrauen ihr den Aufbau und den Betrieb integrierter Telekommunikationslo-
sungen an. Der Geschaftskundenanteil am Gesamtumsatz erreichte im zweiten Quartal 2003
52 Prozent gegentiber 32 Prozent im Jahr 2002 und 25 Prozent im Jahr 2001. Im Gegenzug
sinkt der prozentuale Anteil des Geschéfts mit Vorprodukten fir Breitbanddienste von Resellern
am Gesamtumsatz. Das Reseller-Geschaft bleibt aber unverandert ein wichtiger Bestandteil
des QSC-Geschaftsmodells.

Die Erfolge bei Geschaftskunden beruhen zu einem guten Teil auf der hohen Qualitat
der QSC-Infrastruktur. Deren Leistungsstarke unterstreicht ein sechsmonatiger Test der Fach-
zeitschrift Network Computing. Das Urteil fur das Basisprodukt Q-DSLmax lautet: synchroner
DSL-Turbo (Ausgabe: 25. Juni 2003). Spitzenplatze belegt weiterhin das Privatkundenprodukt
Q-DSL home; so auch in ausfihrlichen Tests von coml!online in ihrer diesjahrigen August-
Ausgabe.
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Synergieeffekte und striktes Kostenmanagement verbessern Ertragslage deutlich # Trotz
steigender Umsatze konnten die unter Herstellungskosten gefiihrten Netzwerkaufwendungen
im zweiten Quartal 2003 weiter reduziert werden, eine Entwicklung, die die Skalierbarkeit des
QSC-Geschaftsmodells unterstreicht. Die Herstellungskosten beliefen sich im zweiten Quartal
2003 auf 26,7 Millionen EUR nach 27,1 Millionen EUR im Vorquartal. Im Vergleich zur Vorjah-
resperiode erhohten sich die Netzwerkaufwendungen in Folge der erstmaligen Konsolidierung
von Ventelo um 87 Prozent; angesicht eines Umsatzanstiegs von 136 Prozent ein vergleichs-
weise moderater Anstieg.

Das Bruttoergebnis verdreifachte sich in Folge dieser Entwicklung im zweiten Quartal
2003 auf 1,6 Millionen EUR (Q1 2003: 0,5 Millionen EUR). In den ersten sechs Monaten des
laufenden Geschaftsjahres hat QSC ein positives Bruttoergebnis von 2,1 Millionen EUR erwirt-
schaftet (1. Halbjahr 2002: -9,8 Millionen EUR).

Mit 5,1 Millionen EUR blieben die Marketing- und Vertriebsaufwendungen sowohl deut-
lich unter dem Vergleichswert des Vorjahresquartals (Q2 2002: 8,2 Millionen EUR) als auch
unter dem Wert aus dem ersten Quartal 2003 von 6,0 Millionen EUR. Die Positionierung von
QSC als Losungsanbieter fir Geschaftskunden erlaubt eine gezielte, individuelle Ansprache
einzelner Kundengruppen. Als sehr effizient erweist sich die gemeinsame Vermarktung von
Sprach- und Datenldsungen nach dem Ventelo-Erwerb. Bereits sechs Monate nach Akquisition
zeigen sich bei den Vertriebs- sowie Netzwerkaufwendungen erhebliche Synergieeffekte.

Umsatz (in Mio. EUR) Bruttoergebnis (in Mio. EUR)
56 2
48 0 | |
40 2 I
32 -4
24 -6
16 -8

8 I -10

2002 2003 2002 2003 2002 2003 2002 2003

2. Quartal 1. Halbjahr 2. Quartal 1. Halbjahr



Die konstanten Aufwendungen fir Forschung und Entwicklung in Hohe von 0,3 Millio-
nen EUR dienten im Wesentlichen der Fertigstellung von QSC Scout, einem webbasierten
Monitoring-Tool, sowie der Entwicklung kundenspezifischer Losungen fir das Projektgeschaft.
QSC Scout erméglicht Kunden erstmals die selbststandige Uberpriifung der Performance
ihrer VPN-L&sung und entwickelt sich zu einem wichtigen Verkaufsargument.

EBITDA-Ergebnis nahert sich Break-Even ¢+ Steigende Umsatze bei reduzierten operativen
Aufwendungen fiihrten zu einer massiven Verbesserung des EBITDA-Ergebnisses. Mit -7,2 Mil-
lionen EUR halbierte es sich gegeniiber dem zweiten Quartal 2002 (Q2 2002: -14,9 Millionen
EUR]. Im ersten Halbjahr 2003 belief sich der EBITDA-Verlust auf -17,2 Millionen EUR (1. Halb-
jahr 2002: -31,2 Millionen EUR). QSC definiert das EBITDA als Ergebnis vor Zinsen, Steuern,
anteiligen Ergebnissen von nach der Equity-Methode bilanzierten Beteiligungen, Amortisierung
von abgegrenzter nicht liquiditatswirksamer Kompensation sowie Abschreibung und Amorti-
sierung von Sachanlagen und Firmenwert.

Abschreibungen und nicht liquiditatswirksame Kompensationen beliefen sich im zweiten
Quartal 2003 auf 8,5 Millionen EUR (Q2 2002: 9,2 Millionen EUR]. Sinkende Preise fir die binnen
12 Monate nach Erwerb abzuschreibenden Endgerate, mit denen QSC jeden neuen Kunden
ausstattet, fiihrten ebenso zu diesem Rickgang wie die Tatsache, dass mehr als drei Jahre nach
Beginn der Investitionsphase die ersten Anlageguter vollstandig abgeschrieben sind.

EBITDA (in Mio. EUR) Liquiditatsverbrauch (in Mio. EUR)
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2. Quartal 1. Halbjahr Nettoliquiditdtsabfluss durch Ventelo-Akgquisition
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Der Fehlbetrag erreichte im zweiten Quartal des laufenden Geschaftsjahres -15,2 Millio-
nen EUR (Q2 2002: -23,8 Millionen EURJ, gegentiber dem ersten Quartal 2003 reduzierte er
sich um 19 Prozent. Im Halbjahresvergleich verbesserte sich diese Gréf3e um knapp 30 Prozent
auf -34,0 Millionen EUR (1. Halbjahr 2002: -47,6 Millionen EUR).

Liquiditatsverbrauch zum neunten Mal in Folge reduziert ++ Um Uber 20 Prozent reduzierte
QSC im zweiten Quartal 2003 ihren Liquiditatsverbrauch von -10,9 Millionen EUR im Vorquartal
auf jetzt -8,6 Millionen EUR. Per 30. Juni 2003 verfigte das Unternehmen Uber liquide Mittel
in Hohe von 68,1 Millionen EUR. Die Investitionen blieben mit 1,8 Millionen EUR auf dem nie-
drigen Niveau der Vorquartale und dienten im Wesentlichen Ersatz- und Synergieinvestitionen
flir das QSC-eigene Netzwerk sowie der selektiven Ausweitung dieses Netzwerkes an den
Randern einzelner Ballungsrdume, so in Offenbach und Esslingen.

Die Eigenkapitalquote von 72 Prozent per 30. Juni 2003 belegt die unverandert solide
Finanzlage von QSC. Nach wie vor ist das Unternehmen nahezu schuldenfrei, die langfristigen
Verbindlichkeiten belaufen sich auf 0,4 Millionen EUR.

DSL-Markt weiterhin wachstumsstark #~ Im Sommer 2003 erhohten Konjunkturexperten
ihre Wachstumsprognosen fir Deutschland, das ifo Institut erwartet ein Wirtschaftswachs-
tum von 1,7 Prozent im kommenden Jahr. Ein verbessertes gesamtwirtschaftliches Umfeld
erleichtert Unternehmen Investitionsentscheidungen - auch in neue Telekommunikations-
l6sungen.

Der Trend hin zu DSL hielt aber auch ungeachtet der noch schwachen Konjunktur im
zweiten Quartal 2003 an. Als Wachstumstreiber erweist sich die Nachfrage nach virtuellen
privaten Netzwerken. Eine aktuelle Forrester-Studie (Mai 2003: Europe’s Managed IP VPN
Market) geht davon aus, dass hier in den kommenden finf Jahren in Europa ein Acht-Milliar-
den-Euro-Markt entsteht. Insbesondere Unternehmen mit mehr als 250 Mitarbeitern vernetzen
ihre Standorte und nutzen dabei aus Kosten-, Qualitdts- und Praktikabilitdtsgrinden verstarkt
DSL als Basistechnologie. Forrester erkennt ein auf3erordentliches Wachstumspotenzial bei
VPN-Losungen, deren Komplettbetrieb Dienstleister wie QSC ibernehmen.



QSC bildet erstmals aus ## QSC hat fir das am 1. September 2003 beginnende Lehrjahr
erstmals sechs Ausbildungsplatze fir Fachinformatiker geschaffen. Das Unternehmen sieht
in der betrieblichen Ausbildung einen zentralen Baustein zur langfristigen Sicherung seines
Nachwuchses und madchte sich zugleich der gesamtgesellschaftlichen Verantwortung stellen,
Schulabgangern eine berufliche Perspektive zu erdffnen.

Die QSC-Mitarbeiterzahl verringerte sich im zweiten Quartal 2003 leicht. Per 30. Juni 2003
beschaftigte das Unternehmen 392 Mitarbeiter (31. Marz 2003: 415 Mitarbeiter). 46 Prozent
der Mitarbeiter arbeiten in den kundennahen Bereichen wie Vertrieb, Marketing und Kunden-
dienst, 37 Prozent sind in technischen Bereichen beschaftigt.

Zum 1. Juli 2003 Ubertrug QSC die Wartung ihrer Netzinfrastruktur sowie den Tech-
nischen Service an die Pan Dacom Networking AG, einem der fiihrenden Anbieter fir Dienst-
leistungen und Systemintegration im Netzwerkmarkt. 12 QSC-Mitarbeiter wechselten zur
Pan Dacom, die kiinftig mit insgesamt bis zu 100 Servicespezialisten den reibungslosen Betrieb
der QSC-Infrastruktur gewahrleistet.

Risikomanagement genieBt hochste Prioritat +# QSC beobachtet fortlaufend interne und
externe Faktoren, die den Erfolg der Umsetzung des eigenen Geschaftsmodells behindern
konnten, und erfasst deren Entwicklung in einem unternehmensweiten Risikomanagement-
system. Die jingsten Prognosen zur Konjunkturentwicklung in Deutschland minderten das
Risiko weiter, dass QSC auf Grund einer lang anhaltenden Rezession nicht in der Lage sein
konnte, mit den bestehenden Mitteln den Break-Even zu erreichen. Ein wesentliches Risiko
bildet zudem die hohe Preisaggressivitat des Ex-Monopolisten Deutsche Telekom. Positiv
vermerkte QSC im Juli 2003 die Entscheidung der Regulierungsbehérde fiir Telekommunika-
tion und Post zur missbrauchlichen Gestaltung der sogenannten Resale-Angebote durch das
ehemalige Staatsunternehmen.

Kinftige, tatsdchliche Ergebnisse konnen auf Grund solcher und anderer Risiken oder
fehlerhafter Annahmen erheblich von den Erwartungen des Unternehmens abweichen. Samtliche
Angaben in diesem Konzernabschluss sind, soweit sie keine historischen Tatsachen darstellen,
sogenannte zukunftsbezogene Angaben. Sie basieren auf aktuellen Erwartungen und Progno-
sen zukinftiger Ereignisse und kdnnen sich daher im Zeitablauf andern.
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Cashflow Break-Even friiher als geplant #+ Der Umsatzanteil des margenstarken Firmen-
kunden- und Projektgeschafts wird auch in den kommenden Quartalen stark wachsen. Insbe-
sondere im Projektgeschaft konnte QSC im laufenden Geschaftsjahr bereits zahlreiche Neu-
kunden gewinnen. Die Implementierung grof3erer VPN-Losungen an verteilten Standorten
und mit kundenspezifischen Anforderungen nimmt einige Monate in Anspruch. Nach erfolg-
reicher Umsetzung werden sich diese Zuwachse im Projektgeschaft ab der zweiten Jahres-
halfte in entsprechenden Umsatzen niederschlagen.

Intern reagiert QSC auf den steigenden Anteil des komplexen Projektgeschafts mit
einem Ausbau ihres softwaregestitzten Projekt- und Qualitdtsmanagements. Dies ermdglicht
die Steuerung externer Ablaufe wie das Management gemieteter Leitungen ebenso wie in-
terner Prozesse durch kleine Projektteams und erlaubt die Bewaltigung wachsender Auftrags-
volumina mit einer konstanten Zahl von Mitarbeitern.

Insbesondere die Erfolge im Geschaftskundensegment veranlassten QSC Mitte August
zu einer Anhebung ihrer im Februar 2003 abgegebenen Prognosen. Das Unternehmen plant
nun einen Jahresumsatz von tber 115 Millionen EUR, die bisherige Planung ging von 105 bis
115 Millionen EUR aus. Der Jahresverlust auf EBITDA-Basis dirfte auf Grundlage der aktua-
lisierten Planung besser als -25 Millionen EUR ausfallen; bislang erwartete QSC ein negatives
Jahresergebnis auf EBITDA-Basis zwischen -25 und -30 Millionen EUR. Angesichts der kon-
tinuierlichen Reduzierung des Liquiditatsabflusses erwartet QSC jetzt das vorzeitige Erreichen
des Break-Even auf Cashflow-Basis bereits im Verlauf des ersten Halbjahres 2004, die bishe-
rige Planung sah den Break-Even im Verlauf von 2004 vor. Unverandert plant QSC im Verlauf
des vierten Quartals 2003 den Break-Even auf EBITDA-Basis.
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ERLAUTERUNGEN

01.04.2003- = 01.04.2002-  01.01.2003- = 01.01.2002-
30.06.2003 30.06.2002 30.06.2003 30.06.2002

in TEUR in TEUR in TEUR in TEUR
2262 968|828 | 21523

Herstellungskosten der zur Erzielung
der Umsatzerldse erbrachten Leistungen 26.673 14.297 53.770
Bruttoergebnis vom Umsatz 1.589 (2.329) 2.058

Marketing- und Vertriebsaufwendungen
Allgemeine Verwaltungsaufwendungen
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen
Abschreibungen auf Sachanlagen
(und immaterielle Vermdgensgegenstande)
(inklusive TEUR 3.211 nicht liquiditatswirk-
samer Kompensation vom 01.01.-30.06.2003;
bis 30.06.2002: TEUR 3.577)
Betriebsverlust (15.638) (24.007) (35.614) (48.413)
Sonstige Ertrage (Verluste)
Zinsertrage 728 1.944
Zinsaufwendungen (3) (10 (100)
Anteil am Ergebnis nach der Equity-Methode
bilanzierter Beteiligungen - (485) (861)
Sonstige Erlose (Aufwendungen) 13 - (127)
Verlust vor Steuern (15.184) (23.774) (33.987) (47.557)

Steuern vom Einkommen und Ertrag - = =
Fehlbetrag (15.184) (23.774) (33.987) (47.557)

Ergebnis je Aktie (unverwissert und verwassert) (0,15) (0,24) (0,34) (0,47)
Durchschnittliche im Umlauf befindliche Aktien
(unverwissert und verwassert) 101.137.947 | 101.134.647 | 101.137.947 | 101.134.647




30.06.2003

in TEUR in TEUR

- --

Kurzfristige Vermdgensgegenstande
Liquide Mittel
Festverzinsliche Wertpapiere
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, netto
Forderungen im Verbundbereich
Noch nicht fakturierte Forderungen
Sonstige Vermdgensgegenstande
Rechnungsabgrenzungsposten
Kurzfristige Vermdgensgegenstande, gesamt
Langfristige Vermdgensgegenstande
Nach der Equity-Methode bilanzierte Beteiligungen
Sonstige Vermdgensgegenstande
Sachanlagen, netto
Netzwerk und technische Anlagen
Betriebs- und Geschaftsausstattung
Gesamte Sachanlagen, netto
Immaterielle Vermdgensgegenstande, netto
Lizenzen
Software
Sonstige
Gesamte immaterielle Vermogensgegenstédnde, netto
Geschafts- oder Firmenwert
Langfristige Vermdgensgegenstande, gesamt

Aktiva, gesamt

43.095
44.526
16.948
7

239
9.476
4.410
118.701

158.262 194.584
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30.06.2003

in TEUR in TEUR

- --

Kurzfristige Verbindlichkeiten
Kurzfristige Darlehen und kurzfristiger Anteil an langfristigen Darlehen
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Verbindlichkeiten im Verbundbereich
Riickstellungen
Umsatzabgrenzungsposten
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten
Kurzfristige Verbindlichkeiten, gesamt
Langfristige Verbindlichkeiten
Wandelanleihen
Pensionsriickstellungen
Sonstige langfristige Verbindlichkeiten
Langfristige Verbindlichkeiten, gesamt
Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital 105.012 105.009
Eigene Anteile (266) (266)
Kapitalriicklage 473.362 473.442
Abgegrenzte Kompensation (1.767) (5.058)

Kumuliertes tbriges Comprehensive Income 103 -

Forderungen gegen Aktionére (1) (1)
Bilanzverlust (461.859) (427.872)

Eigenkapital, gesamt 114.584 145.254

158.262| 194584




01.01.2003 -
30.06.2003

in TEUR in TEUR
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit

Fehlbetrag (33.987) (47.557)

Berichtigung des Fehlbetrages
Nicht liquiditatswirksame Kompensation 3.211 3.577
Abschreibung und Amortisation 15.207 13.656
Verlust/(Gewinn) aus dem Verkauf von Sachanlagen 1.074 (71)
Anteil am Ergebnis nach der Equity-Methode bilanzierter Beteiligungen - 861
Nicht liquiditatswirksame Zinsaufwendungen - 82

Veranderung aus betrieblicher Tatigkeit
Verminderung/(Erhohung) Forderungen, netto (2.283) 2.220
Verminderung/(Erhohung) Forderungen im Verbundbereich (2) 228
Verminderung noch nicht fakturierter Forderungen 102 7.052
Verminderung sonstiger Vermdgensgegenstande 5.979 3.577
Erhéhung Rechnungsabgrenzungsposten (48) (2.968)
Verminderung sonstiges Anlagevermdgen 38 13
Verminderung Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen (3.784) (11.957)
Verminderung sonstiger Riickstellungen (5.892) (767)

Erhohung/(Verminderung) Umsatzabgrenzungsposten (602) 1.783
Erhohung sonstiger Verbindlichkeiten 4.505 206
Erhohung Pensionsriickstellungen 13 16
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit (16.469) (30.049)
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01.01.2003 -
30.06.2003

in TEUR in TEUR

Verdnderung festverzinsliche Wertpapiere 14.909 (62.416)

Cashflow aus der Investitionstatigkeit

Wertpapiere zur VerauBerung (bewertungsbedingte Anderung) 103 -

Akquisition, ohne erworbene liquide Mittel - (1.001)
Investitionen in immaterielle Vermégensgegenstiande (168) (222)
Investitionen in Sachanlagen (3.898) (4.698)
Erlose aus Anlageabgdngen 797 229
Cashflow aus der Investitionstatigkeit 11.743 (68.108)
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit
Aufnahme/(Riickzahlung) kurzfristige Darlehen
Ausgabe von Wandelanleihen
Erhohung des Grundkapitals
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit
Verminderung liquider Mittel (98.475)
Liquide Mittel am Anfang des Geschaftsjahres 1563.776
Liquide Mittel zum Ende des Berichtszeitraums 55.301
Zusatzliche Angabe zur Cashflow-Rechnung

Mittelabfluss wahrend des Berichtszeitraums

Zinsaufwendungen



Stand am 1. Januar 2002

Verkauf eigener Anteile (1. Januar 2002)

Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2002)
Verkauf eigener Anteile (1. April 2002)
Verfall von Wandlungsrechten (1. April 2002)
Verfall von Wandlungsrechten (1. Oktober 2002)
In der Periode beriicksichtigte Amortisation
Jahresfehlbetrag
Stand am 31. Dezember 2002
Fehlbetrag
Unrealisierte Gewinne aus Wertpapieren des Umlaufvermdgens
Comprehensive Income
Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2003)
Verfall von Wandlungsrechten (1. April 2003)
Ausiibung von Wandlungsrechten aus Wandelschuldverschreibungen
In der Periode beriicksichtigte Amortisation
Stand am 30. Juni 2003
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-

(575.000)  2.869

(191.726) 177

6.914
(102.621)
105.008.714 105.009 358.747  (266) ; . . 145.254
(33.987)
103
(33.884)

3.300
3.211
105.012.014 105.012 358.747 (266) . . (461.859) | 114.584




1.

Organisation und Grundlagen der Rechnungslegung

QSC bietet Geschafts- und Privatkunden breitbandige
Standleitungsverbindungen in und aus dem Internet mit bis zu 2,3 Megabit pro Sekunde
auf Basis der DSL-Technologie (Digital Subscriber Line) sowie Sprachtelefondienste
an. Die DSL-Technologie nutzt die letzte Meile Gber den entbiindelten Netzzugang -
die kupferbasierte Teilnehmeranschlussleitung - und beschleunigt den Datenverkehr
auf ein Vielfaches der heute blichen Geschwindigkeiten. QSC hat bisher die 40 gréf3ten
Stadte Deutschlands mit ihrem Breitbandnetz abgedeckt und kann damit tber ein Vier-
tel der Gesamtbevodlkerung erreichen. QSC vertreibt ihre Produkte und Dienstleistungen
selber direkt an Endkunden oder tUber Handler. Darlber hinaus kooperiert QSC mit Ver-
triebspartnern, vorwiegend Internet Service Provider, die als Wiederverkaufer tatig werden.

Die Erstellung des vorliegenden, nicht testierten
Konzernabschlusses erfolgt in Ubereinstimmung mit den in den Vereinigten Staaten
allgemein anerkannten Rechnungslegungsgrundsatzen (,US GAAP"). Gewisse Angaben
und Anmerkungen werden in Ubereinstimmung mit US GAAP gekiirzt oder nicht auf-
gefihrt. Der Zwischenbericht enthalt nach Auffassung der QSC alle Anpassungen, die
fur eine faire Darstellung der finanziellen Lage und des Betriebsergebnisses notwendig
sind. Er sollte in Verbindung mit den testierten Konzernabschlissen zum 31. Dezember
2002 und 2001 gelesen werden. Aus den Ergebnissen fir die ersten sechs Monate 2003
l8sst sich nicht unbedingt auf die Ergebnisse zukinftiger Berichtszeitraume schlieflen.
Alle Betrage aufer Betrédge je Aktie sind in Tausend Euro (TEUR) angegeben.

Der vorliegende Konzernabschluss beinhaltet den Ab-
schluss von QSC und ihrer Beteiligungen. Alle wesentlichen konzerninternen Geschafts-
vorfalle wurden eliminiert. Wesentliche Beteiligungen werden nach der Equity-Methode
bilanziert. Grundsatzlich handelt es sich hierbei um Beteiligungen mit einem Stimm-
rechtsanteil zwischen 20% und 50%.
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2. Wesentliche Grundsatze der Rechnungslegung

Seit dem 1. Januar 2002 wendet QSC das Statement
of Financial Accounting Standards (,.SFAS") 144 ,Accounting for the Impairment or
Disposal of Long-Lived Assets” an. SFAS 144 befasst sich mit der Rechnungslegung
und dem Ausweis beziiglich der Werthaltigkeit und Verauf3erung von langfristigen Ver-
madgensgegenstanden, wobei SFAS 142 ,Goodwill and Other Intangible Assets” die
Untersuchung der Werthaltigkeit regelt. Diese Richtlinien ersetzen SFAS 121 ,Accoun-
ting for the Impairment of Long-Lived Assets to be Disposed of . Die Anwendung hat
keine wesentlichen Auswirkungen auf die Finanz- und Ertragslage des Konzerns.
QSC untersucht den Buchwert der langfristigen Vermdgensgegenstande inklusive Sach-
anlagen, Beteiligungen, Geschafts- oder Firmenwert sowie immaterielle Vermdgens-
gegenstande regelmafig dann auf ihre Werthaltigkeit, wenn Ereignisse oder Verande-
rungen Anlass geben konnten, dass der Buchwert grofier als der wahre Wert sein kdnnte.
Hierbei werden die Buchwerte der einzelnen oder gruppierten langfristigen Vermo-
gensgegenstande, mit Ausnahme des Geschafts- oder Firmenwertes, mit der Summe
der Cashflows verglichen, die durch sie generiert werden. Sofern die Summe der Cash-
flows geringer ist als die Buchwerte, erfolgt eine auflerplanmafige Abschreibung in
Hohe der Differenz. Die Ermittlung der wahren Werte der langfristigen Vermdgensge-
genstande auf Basis der Cashflows erfolgt dann, wenn die Wertermittlung tber &ffent-
liche Marktpreise nicht moglich ist. Fir die ersten sechs Monate 2003 erfolgte keine
auBerplanmaBige Abschreibung.

Seit Januar 2002 wendet das Unternehmen SFAS 142 .Goodwill and Other Intangible
Assets” an. SFAS 142 legt fest, dass Geschafts- oder Firmenwerte und Vermégensge-
genstande mit unendlicher Nutzungsdauer nicht abgeschrieben werden. Vielmehr wer-
den diese Vermogensgegenstande mindestens einmal pro Jahr auf ihre Werthaltigkeit
untersucht. Sofern Ereignisse oder Veranderungen eine Wertminderung wahrscheinlich
machen, erfolgt die Untersuchung auch zwischenzeitlich. Die Untersuchung der Wert-
haltigkeit geman SFAS 142 erfolgt durch die Ermittlung des wahren Wertes [.Fair Value
Method"). QSC ermittelt den wahren Wert durch die Berechnung der Cashflows, die
sich in zwei Schritte untergliedert. In einem ersten Schritt missen die wahren Werte
von Geschaftsbereichen mit ihren Buchwerten verglichen werden. Der Geschéaftsbereich
ist die Ebene, auf der die Werthaltigkeitsuntersuchung durchgefihrt wird, je nach Er-
fullung bestimmter Voraussetzungen auch eine Ebene darunter. Sofern der wahre Wert



des Geschaftsbereiches geringer ist als der Buchwert, liegt eine Wertminderung vor
und es erfolgt der zweite Schritt. Dabei orientiert sich die Hohe der Wertminderung an
dem Betrag, um den der Geschafts- oder Firmenwert den inneren Wert des Geschéfts-
bereiches Ubersteigt. Dieser innere Wert des Geschéftsbereiches kann nur ermittelt
werden, wenn der wahre Wert aller Sachanlagen und immateriellen Vermdgensgegen-
stande (inklusive stiller Reserven) des Geschéaftsbereiches von dem im ersten Schritt
ermittelten wahren Wert des Geschaftsbereiches abgezogen wird. Hierbei wird der
wahre Wert des Geschaftsbereiches wie bei einer hypothetischen Kaufpreisverteilung
auf alle Vermodgensgegenstande und Verbindlichkeiten verteilt.

SFAS 142 verlangt die Anwendung dieser Werthaltigkeitsuntersuchung einmal pro Jahr
und bei erstmaliger Anwendung. Jede Wertminderung aufgrund der erstmaligen An-
wendung von SFAS 142 fiihrt zu einer Anderung der Rechnungslegungsprinzipien. QSC
wendet SFAS 142 seit dem 1. Januar 2002 fir Geschafts- oder Firmenwerte und imma-
terielle Vermdgensgegenstande mit unendlicher Nutzungsdauer an, und zwar unabhén-
gig davon, ob sie aus Unternehmenszusammenschlissen vor oder nach dem 1. Juli 2001
stammen. Nach der erstmaligen Anwendung von SFAS 142 beendete QSC die Abschrei-
bung ihres Geschafts- oder Firmenwertes. QSC hat keine Wertminderung auf Grund
der erstmaligen Anwendung von SFAS 142 oder als Ergebnis der am 31. Oktober 2002
durchgefihrten, jéhrlich geforderten Werthaltigkeitsuntersuchung festgestellt. Mit der
Anwendung von SFAS 142 seit dem 1. Januar 2002 gibt es keinen Einfluss auf die ersten
sechs Monate der Jahre 2003 und 2002.

Im Dezember 2002 wurde vom Financial Accounting Standards Board (,FASB") SFAS
148 ,Accounting for Stock-Based Compensation - Transition and Disclosure” verab-
schiedet. SFAS 148 prazisiert und erweitert die Ausweisvorschriften fir Aktienoptions-
plane und regelt die Bestimmungen fiir den Ubergang von Accounting Principles Board
(LAPB") 25 ,Accounting for Stocks Issued to Employees” auf SFAS 123 ,Accounting for
Stock-Based Compensation” bei aktienorientierten Vergutungsplanen. Mit dem Zeit-
punkt der Anwendung von SFAS 148 werden alle neuen aktienorientierten Vergitungen
nach SFAS 123 bilanziert, wahrend die bereits vorhandenen weiterhin nach APB 25
bilanziert werden konnen. SFAS 148 ist erstmals wirksam fir nach dem 15. Dezember
2002 beginnende Geschaftsjahre. Seit dem 1. Januar 2003 wendet QSC SFAS 148 an.
Demnach bewertet sie ihre Aktienoptionsplane, die bis zum 31. Dezember 2002 ge-
wahrt wurden, entsprechend den Bestimmungen des APB 25 und wendet SFAS 123 fir
alle ab dem 1. Januar 2003 gewahrten Aktienoptionen an.
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Im Konzernabschluss missen Schatzungen vorge-
nommen und Annahmen getroffen werden, die die bilanzierten Vermdgensgegenstande
und Verbindlichkeiten, die Angabe von Eventualverbindlichkeiten am Bilanzstichtag und
den Ausweis von Ertragen und Aufwendungen wahrend der Berichtsperiode beeinflussen.
Die sich tatsachlich einstellenden Betrage konnen von den Schatzungen abweichen.

Guthaben bei Kre-
ditinstituten und Kassenbestand sind alle fliissigen Mittel auf Bankkonten und in Kassen.

Gemal SFAS 115, Accounting for Certain Investments
in Debt and Equity Securities” und der Anlagestrategie des Unternehmens wurden ins-
gesamt Wertpapiere in Hohe von TEUR 26.525 als festverzinsliche Wertpapiere bis zur
Falligkeit klassifiziert und zu fortgefihrten Anschaffungskosten bewertet. Wertpapiere
in Hohe von TEUR 3.092 wurden als zur Verauflerung bestimmte festverzinsliche Wert-
papiere klassifiziert und zum Stichtagskurs bewertet.

Der Verlust je Aktie wird gemafl SFAS 128 ,Earnings per Share”
berechnet, indem der auf Stammaktionare entfallende Verlust durch den gewichteten
Durchschnitt der wahrend des Zeitraums ausgegebenen Stammaktien des Unterneh-
mens geteilt wird. Dabei werden Aktien aus Wandlungsrechten nicht berlcksichtigt,
die, wenn bestimmte Bedingungen nicht erfillt sind, einem Rickkaufsrecht unterliegen.
Die Kennzahl Ergebnis je Aktie (verwdssert) berlcksichtigt auch Wandlungsrechte,
sofern deren Auslbung eine verwassernde Wirkung hat.

In der Berechnung des Verlusts je Aktie sind die 3.877.367 an Mitarbeiter Uber die Aus-
tbung von verfallbaren Wandelschuldverschreibungen ausgegebenen Stiicke nicht ent-
halten. Ebenso wurde die Auswirkung einer méglichen Wandlung von 6.077.441 Schuld-
verschreibungen in QSC-Stammaktien nicht bericksichtigt.

Fur die sechs Monate bis zum 30. Juni 2003 und 2002 wurde die verwassernde Wirkung
von Wandelschuldverschreibungen nicht berlcksichtigt, weil QSC in diesen Berichts-
zeitraumen Nettoverluste verzeichnete und die angenommene Wandlung von Schuld-
verschreibungen somit eine der Verwasserung gegenldufige Wirkung gehabt hatte.

Beim Erwerb von Beteiligungen wird der Unterschieds-
betrag zwischen Anschaffungskosten und Marktwert zum Erwerbszeitpunkt als Geschafts-
oder Firmenwert aktiviert. Mit der Anwendung von SFAS 142 wurde ab dem 1. Januar
2002 keine Abschreibung mehr vorgenommen. Dafiir erfolgt mindestens einmal pro
Jahr die Untersuchung der Geschafts- oder Firmenwerte auf Werthaltigkeit.



In Ubereinstimmung mit SFAS 131 . Disclosures about
Segments of an Enterprise and Related Information” wendet QSC die .Management-
Methode” an, um die Segmenteinteilung festzulegen. Als Basis fiir die Bestimmung
der Segmente dient dabei die interne Organisation des Unternehmens, die von der Un-
ternehmensleitung fir betriebswirtschaftliche Entscheidungen und Leistungsbeurtei-
lungen zugrunde gelegt wird. QSC ist lediglich in einem Segment tatig: festnetzbasierte
integrierte Telekommunikationsdienstleistungen in Deutschland.

SFAS 130 .Reporting Comprehensive Income” verlangt die
separate Berichterstattung der einzelnen Komponenten des Comprehensive Income
(.sonstiges Gesamtergebnis”). Diese umfassen neben dem Konzernergebnis das Ubrige
Comprehensive Income, das alle erfolgsneutralen Veranderungen des Eigenkapitals
umfasst, die nicht im Zusammenhang mit Transaktionen mit den Aktionadren stehen.
Sowohl das Ubrige Comprehensive Income als auch das gesamte Comprehensive Income
werden in der Entwicklung des Konzerneigenkapitals dargestellt.

3. Beteiligungen und Finanzanlagen

Am 13. Dezember 2002 beteiligte QSC sich mit 100% an der Ventelo
GmbH, Dusseldorf [.Ventelo”). Ventelo ist ein deutschlandweit tatiges Telekommunika-
tionsunternehmen, das Sprachtelefondienste speziell fir Geschaftskunden anbietet.
Ventelos Marktposition als Telefonie-Anbieter fir Geschaftskunden erganzt die DSL-
basierten Breitbandangebote fiir Geschaftskunden der QSC in idealer Weise. Mit Ventelo
kann QSC ab sofort integrierte Telekommunikationslosungen fir Unternehmenskun-
den aller GroBenordnungen realisieren. Der Kaufpreis fir Ventelo betragt TEUR 11.515
inklusive Akquisitionskosten in Hohe von TEUR 90 und kann in Abh&ngigkeit von noch
zu Uberprifenden Annahmen um bis zu TEUR 5.200 geringer ausfallen. Dieser Betrag
wurde noch nicht ausgezahlt und befindet sich auf einem Treuhandkonto.
Ventelo wurde am 1. April 2002 aus der ehemaligen Muttergesellschaft gemaf §§ 159 ff.
Umwandlungsgesetz ausgegriindet. Nach § 133 Umwandlungsgesetz haftet Ventelo
bis zu flnf Jahre fir mdgliche Steuerzahlungen. Aus dem Erwerb der Beteiligung ergab
sich ein negativer Geschafts- oder Firmenwert in Hohe von TEUR 132. Die erworbenen
Aktiva wurden pro rata um diesen Betrag reduziert. Der Konzernabschluss der QSC
beinhaltet den Abschluss der Ventelo seit dem 13. Dezember 2002.
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Am 26. April 2001 anderten die Gesellschafter der ALCHEMIA S.p.A.,
Mailand, Italien, eine von QSCs strategischen Beteiligungen in 2000, den Namen des
Unternehmens in Netchemya S.p.A. (.Netchemya“). TISCALI S.p.A. ist Gesellschafterin
der Netchemya und hat im dritten Quartal 2002 die strategische Entscheidung getroffen,
nicht mehr als Wiederverkaufer fur die netzwerkbasierten Dienstleistungen der Netche-
mya aufzutreten. Aus diesem Grund ist die Finanzierung und Umsetzung des Geschéfts-
plans nicht mehr gewahrleistet und die Gesellschafter haben die ersten Mafinahmen
ergriffen, den Geschéaftsbetrieb der Netchemya durch die freiwillige Liquidation einzu-
stellen. QSC hat den Restbuchwert in Héhe von TEUR 4.136 aus diesem Grund voll-
standig in 2002 wertberichtigt.
Am 28. Januar 2002 leistete QSC ihre Einlage in die Grell Beratungs GmbH, Kéln (..Grell"),
in Form einer Sacheinlage von 575.000 Aktien der QSC zum Kurs von EUR 1,29. Die Be-
teiligung an Grell wird nach der Equity-Methode bilanziert. QSC hat den Anteil an Grell
auf Basis der bisherigen Geschaftsentwicklung in 2002 um TEUR 433 wertberichtigt,
was zu einem Restbuchwert von TEUR 301 fihrt.

4. Mitarbeiterbeteiligung

QSC bewertet ihre bis zum 31. Dezember 2002 gewahrten Aktienoptionsplane entspre-
chend den Bestimmungen des APB 25. Danach werden Kompensationsaufwendungen in
Hohe des Unterschiedsbetrags zwischen Marktpreis der Aktie und Wandlungspreis der
Wandelschuldverschreibung ausgewiesen. Beim AOP2000A wurde der Wandlungspreis
von 483.169 Wandelschuldverschreibungen im November 2000 reduziert. Diese 483.169
Wandelschuldverschreibungen werden daher als variabler Plan bilanziert. Fiur die 483.169
Wandelschuldverschreibungen des variablen Plans hat QSC keine Kompensationsauf-
wendungen erfasst, da der durchschnittliche Wandlungspreis EUR 4,23 betragt und die
QSC-Aktie am 30. Juni 2003 mit einem Schlusskurs von EUR 1,69 am Prime Standard an
der Frankfurter Wertpapierborse notierte. Bei allen Ubrigen Wandelschuldverschreibungen,
die im Rahmen des AOP2000A ausgegeben wurden, sind Marktpreis der Aktie und Wand-
lungspreis der Wandelschuldverschreibung identisch. Das gilt auch fir die Aktienoptions-
plane AOP2001 und AOP2002.

Zum 30. Juni 2003 wurden Kompensationsaufwendungen in Hohe von insgesamt TEUR 1.767
abgegrenzt. Diese Kompensationsaufwendungen werden bis zur endgultigen Ausiibung
der Optionen amortisiert. In den ersten sechs Monaten 2003 amortisierte QSC TEUR 3.211,
im Vergleichszeitraum 2002 wurden TEUR 3.577 amortisiert.



5. Fremdkapital
Sonstige langfristige Verbindlichkeiten in Hohe von TEUR 394 ergeben sich aus der Aus-
gabe von Wandelschuldverschreibungen im Rahmen der Mitarbeiterbeteiligungsprogram-
me sowie den Rickstellungen fir Pensionszusagen.

6. Aktien und Wandlungsrechte Vorstand und Aufsichtsrat

Die Mitglieder des Vorstands halten folgende Anzahl von Aktien und Wandlungsrechten:

30.06.2003 30.06.2002
Aktien
Dr. Bernd Schlobohm 13.818.372 - 13.818.372 -
Gerd Eickers 13.841.100 9.130 13.841.100 =
Markus Metyas 2.307 1.559.116 2.307 1.059.116
Bernd Puschendorf - 1.000.000 - 1.000.000

Die Mitglieder des Aufsichtsrats halten folgende Anzahl von Aktien und Wandlungsrechten:

30.06.2003 30.06.2002
Aktien
John C. Baker - 19.130 - 19.130
Herbert Brenke 187.820 9.130 187.820 9.130
Ashley Leeds 9.130 10.000 9.130 -
David Ruberg 4.563 19.130 4.563 9.130
Claus Wecker 83.025 - 83.025 -
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